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トップセールスと言われる人は､お客様との初対面の一瞬に全て

を集中させて､その後の商談・交渉を有利に展開しています。 

営業・販売の世界で継続的に成果を上げるためには､この初対

面での１分間が「カギ」となります。そこで､すぐに使えてすぐに結果が

出る「１分間で相手の心をつかむ」秘訣について伝授します。 

事業所名   ＴＥＬ  -    - 

所 在 地 〒                                    ＦAX -    - 

受講者名    

 ＊ご記入されました個人情報は､セミナー運営以外の目的で使用することはありません。 

申込日：   月   日 ＊切り取らずにＦＡＸもしくはご持参ください。 


